B DA D Rit% .
Fe T L‘Cﬁit*/u?b‘ ?

____——-n_.__
_l—-._.

e i

Fﬁ@l‘"]('fTZ I~'\7 — T4 /7
SNEXEESE

D E--ADFEL.
B Bbhih->T-ADFEH,

K& T. BNl EI Ronson

WEDBRAE7 LY SEDONS v —%

SO HESENRICERERTL

B ADBEF TR, Bbhb -k -

ADELEDHT, SHOBEHKE LIRS | - o }

3T i BooZx &xE WztZ < T,
PAsBICE D L& " R TOBRHISERETT,

ConBETIEONB L I CABBEEICETTH Q

O PEEETOREEHE S O BBE~DRBILEREEZEZ TS
O Bkt -rBBAEYTILENEEXSZ O BUHARDBHIPRBELIY L
O BRURPLREMAIBOEY FHELND ©Q HERPY Z1—TIBKORKEER LW

Tk 6 8128 (&

. @ smE - [ steomn
ERRCELDBEFMDI DD | % gy
RRNESEES BNEME g ) )y Ry E ) o5

KBS NIRS - KT BEuE | FERFVIAR-HRR -
P O—)L - EEESE (LR BEIRFRIBXEANE 2 AseEE e7Yv9 FRMRFE BRBS

FRWEbt HiBxCb 5 EPAMIEE S

BRRERERR WEAEXER ICEHEEFHBIE. BEDORTT/N—I— FERMAL D
XTITAYIXRINT | ERRTHPTUTARRLTCHRB (L
kigyoshien@pref.aomori.lg,jp (

017-734-9375

Q FHR B& FRM—4F4VS ]




	自社の商品の反応を、 関西で試してみませんか？
	関西向けテストマーケティング 参加事業者募集
	買った人の声も、
	買わなかった人の声も。
	関西で、自社の商品はどう見られるのか。
	神戸の通販大手フェリシモのバイヤーを含めた社員等を対象に商品を販売し、 買った人の声だけでなく、買わなかった人の声も集めて、今後の商品改良や販路開拓に活かします。
	商品をお送りいただくだけ。 現地での販売対応は不要です。

	この事業で得られること
	関西圏での反応を試せる

	こんな事業者におすすめ
	関西への販路拡大を考えている
	自社商品の強みや課題を知りたい
	買わなかった理由などリアルな声が集まる
	新商品やリニューアル商品の反応を試したい
	商品改良や販路開拓のヒントが得られる


	申込期限
	参加費 無料
	対象
	参加費

	参加費無料
	実施の流れ




