
新型コロナウイルス感染症感染拡大が企業活動に深刻な影響を及ぼす中、アフ
ターコロナを見据え、新たな取引先を開拓する準備が求められています。
そこで、本セミナーでは、製造業に特化したネットワークを持つ専門家による効
率的な営業手法をテーマとした講演を行うとともに、効率的な営業活動の手法を専
門家の個別指導で、より具体的に習得できる実践研修の説明会を行います。
これまでの自社の営業のやり方を見直す良い機会となりますので、是非ご参加く
ださい。

参加無料

●【八戸会場】
令和2年7月6日（月）

14:00～16:00（受付：13:30～）
定員：20名
会場：ユートリー 5階 視聴覚室

（八戸市一番町一丁目９－２２）

●講 演（90分）

テーマ：「令和時代の効率的な営業について」

株式会社ＮＣネットワーク 大塚 哲久 氏

●営業力実践研修 事業説明会（15分）

ものづくり企業向け営業力実践研修の説明を行います。

※説明会後に事業について相談や質問を受け付けます。

参加申込書により、7月1日（水）までにメールまたはFAXでお申込み下さい。

定員（20名）になり次第、締め切らせていただきますので、あらかじめご了承願います。

●お問合せ

青森県商工労働部地域産業課創業支援グループ 担当：鈴木

TEL：017-734-9374 FAX：017-734-8107 メール：chiikisangyo@pref.aomori.lg.jp

2020 中小企業営業力パワフル支援事業

日時・会場 プログラム

●対象者：県内ものづくり企業等

申込方法／締切

ものづくり企業向け

営業力強化セミナー

ポイント：

どうする？少人数で新規営業

インターネットで顧客の興味を引くPRとは？

名刺管理が超重要？

定期的なコミュニケーションで顧客の気を引く！

自社の強みを一発で理解してもらう営業資料を。

株式会社ＮＣネットワーク 大塚哲久氏
2006年 4月 株式会社ダイフク入社
2009年 4月 株式会社ＮＣネットワーク入社
2010年 9月 株式会社ＮＣネットワークベトナム設立に伴いベトナム駐在。

日本企業のベトナム進出や販路開拓の支援を行う。
2014年10月 帰任後、製造業のWeb営業についてのサービス展開を担当。

●講師プロフィール

●【青森会場】
令和2年7月7日（火）

14:00～16:00（受付：13:30～）
定員：20名
会場：アスパム 5階「白鳥」

（青森市安方１−１−４０）

・会場の換気やレイアウト等に配慮して開催します。
・当日は会場内に設置した消毒液をご利用いただくなど、感染防止対策にご協力をお願いします。
・咳・発熱等があり、体調が優れない場合は来場をお控えください。
・感染症拡大の影響により、開催方法等が変更となる場合がございます。

新型コロナウイルス感染防止対策



《お申込み》 必要事項をご記入の上、メールまたはFAXにてお申し込みください。

お申込み先
青森県地域産業課 創業支援グループ 鈴木あて
メール：chiikisangyo@pref.aomori.lg.jp ／ FAX：017-734-8107

企業名

所属・役職 氏 名

所属・役職 氏 名

住 所
〒

電話番号 FAX番号

E-mail ※必須

会場選択

どちらかに〇で囲
んで下さい

ものづくり企業向け

営業力強化セミナー
参加申込書

７/１

締切

営業力強化実践研修
申込書類
配布中

■スケジュール
営業力強化セミナー：八戸会場 7月6日（月）

青森会場 7月7日（火）

個別指導：7月中旬～1月
・営業分析（3C分析、SWOT分析）
・マーケティング手法指導
ターゲット設定、Webマーケティング、顧客管理手法、
ターゲットアプローチ
※現地訪問の他、Web会議システム等により実施予定

・展示商談会サポート：11月頃
・個別商談：12月頃
※商談先で実施予定

・成果報告会：2月下旬
※青森市内の会場を予定

参加事業者募集スタート！

県内ものづくり企業の販路開拓に必要な営業力のスキルアップを図るため、効率的な営業活動
について専門家のサポートによる個別指導と個別商談等を実施致します。

■申込締切 2020年7月10日（金）

■対象事業者 青森県内ものづくり企業の
営業担当者や経営者

■募集事業者数 3社

■募集方法 下記ページをご確認ください

http://www.pref.aomori.lg.jp/soshiki/shoko/chiikisa
ngyo/r2_monodukuri_eigouryoku_jissenkensyu.html

参
加
者

ものづくり
企業向け

7/6(月)
八戸会場

7/7(火)
青森会場


